
ПРОГРАММА СЕМИНАРА

➢Автоматизация розничной торговли

➢Работа розничного магазина

➢Составляющие успешного бизнеса
- товарный учет
- финансовый учет
- маркетинг
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Автоматизация и контроль бизнес-процессов с помощью программных продуктов
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Любой владелец бизнеса сталкивается с подобными вопросами:

✓ Как сохранить прибыльность предприятия в период экономического спада?

✓ Как защитить себя от воровства?

✓ Как навести порядок в складском учете?

✓ Как получать прозрачную и достоверную информацию о деятельности предприятия?

✓ Как увеличить поток покупателей?

✓ Как ускорить процесс покупки и уменьшить очереди?

✓ Как оценить эффективность работы персонала?

✓ Как завоевать и сохранить лояльность покупателей?

✓ Как дальше развивать существующий бизнес?
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Решить все эти вопросы помогает автоматизация торговли:

✓ Вы узнаете, каким образом благодаря автоматизации можно 

увеличить выручку; 

✓ Уменьшить издержки и тем самым повысить прибыль;

✓ Вы получите представление об эффективном инструменте для 

управления и развития бизнеса;

✓ Вы увидите, что автоматизация доступна, быстро окупается и 

приносит ощутимую выгоду;

✓ Вы познакомитесь с решениями для одиночных магазинов и 

сетей.
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И ОНА У ВАС УЖЕ ЕСТЬ!!!
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Работа розничного магазина
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Составляющие успешного бизнеса

Товарный учет Финансовый учет Маркетинг
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Составляющие успешного бизнеса

Товарный учет

✓ Какой товар имеется и в каком количестве 
✓ Какой товар в каком магазине, на каком складе
✓ Какой товар когда и в каком количестве был продан
✓ Какой товар продается лучше, а какой хуже 

В любой момент времени знать:

Полный контроль над движением товара:

✓ Когда, от кого и по какой цене поступил товар
✓ Кто и когда перемещал товар по магазинам
✓ Какой товар, кем и когда был оприходован или списан
✓ Наличие излишек или недостачи товара  
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Товарный учет:
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Товарный учет:
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Товарный учет:
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Составляющие успешного бизнеса

Финансовый учет

✓ Сколько денег в кассе 
✓ Какой оборот по магазину
✓ Какие затраты 
✓ Какая прибыль

В любой момент времени знать:

Полный контроль над движением денег:

✓ Процент наценки по товарам
✓ На что и в каком размере расходуются деньги
✓ Какие товары больше приносят прибыли
✓ Какие продавцы больше приносят прибыли
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Валовая прибыль:



Спикер: Алексей Омельченко

www.kkm42.ru

Наличные в кассе:
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Ведение расходов предприятия:
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Составляющие успешного бизнеса

Маркетинг

✓ Акции, скидки 
✓ Бонусные системы
✓ Подарочные сертификаты
✓ СМС-рассылки

Увеличение продаж за счет:

Для продвинутых:

✓ Стимулирование продавцов
✓ ABC-XYZ анализ, оптимизация закупок/товарных остатков
✓ Интернет-витрина, интернет-магазин
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Полезные инструменты и как ими пользоваться

ABC-XYZ анализ
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Полезные инструменты и как ими пользоваться

ABC-XYZ анализ

Данный анализ – средство поддержать принятие решений, а не разделить 
товары на «плохие» и «хорошие», просто скорректировать их закупку. 

Так, например, отсутствие товаров в группе АХ и АY говорит о нестабильности 
работы предприятия, и если заказывать товары из группы А ровно столько, 
сколько продается, то при случайной задержки поставок может образоваться его 
нехватка, что приведет к потере прибыли. 

И напротив – заказы из группы АZ могут вызвать скапливание лишних товаров 
на складе, но и без остатков эту группу оставлять нельзя, т.к. их продажа все же 
приносит неплохой доход. 

СХ – группа товаров для отработки поставки «точно в срок», т.к. неудачи не 
принесут больших убытков.

Для категории товаров AX нужно ежедневно проверять остатки, устанавливать 
строгий график поставок, с четкой датой заказа новых партий или исходя из 
остатка товара на складе.

В категории CZ часто оказываются сопутствующие товары (спецодежда, 
вспомогательные средства для продаваемого товара и т.п.), приносящие 
небольшой доход и покупаемые нерегулярно. Эти товары должны быть в 
наличии, иначе покупатель может больше не вернуться в магазин. К товарам 
этой категории также можно отнести хлеб, соль и спички.
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Полезные инструменты и как ими пользоваться

Мотивация продавцов
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Полезные инструменты и как ими пользоваться

Акции

✓ Дисконтные карты
✓ Акции
✓ Бонусные программы
✓ Подарочные сертификаты
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ

Офисы Группы компаний Гарант-Сервис:

➢ г. Кемерово, ул. Волгоградская 15, тел: (3842) 32-67-16

➢ г. Кемерово, ул. Красноармейская 103, тел: (3842) 32-67-32

➢ г. Кемерово, ул. 9 Января 12, тел: (3842) 21-59-68

➢ г. Анжеро-Судженск, ул. Пушкина 11, офис 100, тел: (3845) 36-30-60

➢ г. Новокузнецк, пр. Пионерский 53, тел: (3843) 34-83-10

➢ г. Новосибирск, пр. Карла Маркса 57, офис 601/3; тел: (383) 383-01-70


